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	24-25 апреля 2010
Германия

Франкфурт
	ПРАКТИКА ТОРГОВОЙ И ИНВЕСТИЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В ГЕРМАНИИ И СТРАНАХ ЕВРОПЕЙСКОГО СОЮЗА

	Бизнес в Германии - 10 преимуществ для иностранных предпринимателей

	    специализированный семинар для участников из 

Украины, России, Беларуси и стран СНГ.

24-25 апреля 2010 года

г. Франкфурт (Германия) 
В международной практике немецкие фирмы пользуются репутацией надежного партнера. Германия является наиболее привлекательной страной в Европе для развития внешней торговли и расширения рынка сбыта продукции.
Для России, Украины и других стран постсоветского пространства Германия уже давно является важнейшим экономическим и торговым партнером. Как владелец немецкой фирмы, вы имеете больше шансов в развитии деловых отношений в Европе. По причине нестабильности политической и экономической обстановки в странах СНГ, многие европейские предприниматели остерегаются работать с предприятиями этих стран напрямую. Основав в Германии фирму, вы могли бы использовать ее потенциал, в том числе и как связующее звено между предприятиями Запада и Востока.
Цель семинара – дать участникам четкое представление о возможностях ведения бизнеса в странах ЕС и поделиться практическим опытом комплексного решения задач, связанных с выходом компаний из СНГ на европейский рынок, оптимизацией и защитой бизнеса, поиском капитала и объектов инвестирования.
Программа включает:
24 апреля (суббота) 
Семинары:

- Юридические и налоговые аспекты. Законодательство ЕС
- Маркетинговые и финансовые возможности для предприятий стран СНГ в Германии.
25 апреля (воскресенье) 
Семинары:

- Внешнеторговые операции: виды, организация и основные этапы 
- Актуальные вопросы ВЭД контрактов
-Таможенное регулирование в ЕС и СНГ. Особенности таможенных режимов
По желанию:
26 апреля (понедельник) Частные консультации. Свободное время. 
27 апреля (вторник)          Частные консультации. Свободное время. 
Докладчики семинара: представители немецких и международных консалтинговых и кредитно-финансовых учреждений - TWL Contrado GmbH, Евроконсалтинг, Erste Bank, MDOffice
Место проведения семинара: Франкфурт-на-Майне по праву занимает место крупнейшей финансовой и транспортной метрополии Германии. Традиционно коммерческое направление развития превратило Франкфурт в город гигантизма и достижений в области экономики. Его небоскрёбы, которых становится все больше и больше, стали символом благоденствующей и уверенной в себе Германии.

Ваши выгоды: Благодаря семинару Вы узнаете, как иностранные предприятия могут использовать преимущества открытия бизнеса в Германии для развития на немецком и международном рынке:

1. Реализация товаров и услуг под немецкой торговой маркой.

2. Возможность ввозить в СНГ технику, оборудование и др.товары без таможенных пошлин и НДС, как уставной капитал совместного предприятия.

3. Деньги, вложенные в предприятие на СНГ Вашей немецкой фирмой, надежно защищены как иностранные инвестиции. Счета в немецких банках, кредитные карты, чековые книжки.

4. Возвращение налога на добавленную стоимость в Германии.

5. Возможность получения вида на жительство в Германии учредителю фирмы и членам его семьи и, в дальнейшем, получение немецкого гражданства.

6. Ведение бизнеса, открытие филиалов на всей территории ЕС.

7. Многократные годовые бизнес-визы в Германию.

8. Страхование по льготным тарифам, предусмотренным для немецкой фирмы.

9. Получение дотаций и субсидий в Германии.

10. Получение кредитов в немецких банках.

ПРОГРАММА :

24 апреля 2010 (суббота)
Семинар 1 – « Юридические и налоговые аспекты. Законодательство ЕС»
Докладчик: Десяк Виктория - управляющий партнер TWL Contrado GmbH
TWL Contrado GmbH - немецкая компания с офисами в Майнце и Франкфурт-на-Майне, специализирующаяся на оказании консалтинговых услуг предпринимателям и инвесторам для ведения бизнеса в Восточной и Западной Европе.
1. Условия создания предприятий в Германии, предусмотренные законодательством

- Организационно-правовые формы

- Особенности регистрации представительств (филиалов) иностранных фирм
- Условия создания предприятий различной организационно-правовой формы

- Процедура создания предприятий

2. Предприятие создано. Дальнейшие шаги
- Начало работы «по шагам» для всех видов предприятий
- Помещение под офис (Купля-продажа, Аренда, Ипотека, Альтернатива офису – Tagesbüro)

- Виды деятельности и регламентирование работы предприятий с различными видами деятельности. Лицензирование

3. Персонал

- Трудовое право

- Где искать персонал

- Сколько стоит специалист

- Налоги и социальные отчисления, начисляемые на заработную плату

- Права и обязанности сотрудников

4. Бухгалтерский учет и налогообложение

- Налогообложение доходов от источников в Германии

- Как ведется учет на немецких фирмах

- График подачи отчетности

- Возвращение налога на добавленную стоимость в Германии
5. Вид на жительство в Германии для предпринимателей

- Существующие в законодательстве предпосылки для получения вида на жительство для ведения бизнеса в ЕС

- Отличия служебной визы и вида на жительство

- Продление вида на жительство, неограниченное разрешение
Семинар 2 – «Маркетинговые и финансовые возможности для предприятий стран СНГ  в Германии»
Докладчик: Десяк Сергей - директор компании Евроконсалтинг, Вице-президент Ассоциации «Частные инвесторы Украины». 

Компания «Евроконсалтинг» - международная консалтинговая компания, предоставляющая компаниям с 2003 года профессиональные услуги в сферах управленческого, финансово-инвестиционного и правового консалтинга.  
1. Первые шаги новых предприятий на рынках Европы. 

- Основы поиска рыночного потенциала в новой стране

- Основные сегменты «русского» бизнеса в Германии

- Составление коммерческих предложений
- Эффективные каналы продвижения
- Истории успеха компаний из СНГ на немецком рынке

2. Финансовые возможности Германии 

- Получение кредитов в немецких банках
- Структура инвестиционно-инновационного рынка Германии
- Неформальный рынок венчурного капитала Германии (бизнес-ангелы)

- Структура и особенности немецкого бизнес-плана

25 апреля 2010 года  (воскресенье) 
Семинар 3 – «Внешнеторговые операции: виды, организация и основные этапы. Актуальные вопросы ВЭД контрактов»
Докладчик: Киреева Ирина Васильевна – начальник международно-правового отдела «Эрсте Банк», который является членом  Erste Group Bank AG (Австрия) – одного из крупнейших европейских банковских холдингов. Ведущий специалист в области международного банковского, валютного и финансового права с опытом правового и методологического сопровождения валютного контроля, международных расчетов в системных банковских учреждениях, международных банковских группах. 
1. Виды внешнеэкономической деятельности. Основные принципы осуществления ВЭД на территории Германии, Украины, России и др. стран СНГ. 

2. Организация ВЭД. Открытие представительств-нерезидентов, регистрация предприятий, инвестиционная деятельность, совместная деятельность без регистрации предприятий, внешнеторговая деятельность. 

3. Документальное оформление ВЭД. Апостиль, легализация, простая письменная форма. 

4. Порядок открытия счетов и осуществление банковских операций. Налогообложение в сфере ВЭД. Кредитование нерезидентов.

5. Инвестиции. Порядок осуществления и возврата денежных и имущественных инвестиций.

6. Минимизация рисков при заключении внешнеэкономических договоров. 

- Порядок заключения ВЭД-договоров. Существенные условия ВЭД контрактов. 

- Условия поставки: отдельные вопросы применения ИНКОТЕРМС 2000. 

- Когда предметом есть услуги: порядок предоставления услуг согласно ВЭД контрактов. 

- Виды и порядок осуществления расчетов в сфере ВЭД. Валютная оговорка и валютный контроль.  

- Подтверждение исполнения обязательств: спецификация, инвойс, акт выполненных работ. 

- Зачет взаимных требований и перевод долга. 

- Ответственность в сфере ВЭД – санкции, применяемые к субъектам ВЭД. Международный арбитраж. 

7. Использование международных нормативных документов при осуществлении внешнеэкономической деятельности.

Семинар 4–«Таможенное регулирование в ЕС. Особенности таможенных режимов»

Докладчик: Андреев Александр Леонидович – ведущий специалист по вопросам внешнеэкономической деятельности и таможенному праву. 16 летний опыт работы в сфере ВЭД, таможенного дела. Автор ряда практических пособий и публикаций в журналах по таможенной тематике. Ведущий консультант пользователей по вопросам ВЭД в Украине и международному законодательству. 

Десятилетняя практика проведения семинаров по вопросам таможенного регулирования и внешнеэкономической деятельности. 

1. Гармонизация законодательства ЕС и СНГ в сфере таможенного регулирования.
2. Изменения в таможенном законодательстве, которые предусматривают новые правила ввоза товаров на территорию ЕС из третьих стран.
3. EORI: Регистрация и идентификация хозяйствующих субъектов в ЕС.
4  Таможенные режимы и особенности их применения: 

 - выбор и изменение таможенных режимов; 

 - особенности начисления и взимания таможенных платежей в различных таможенных режимах.

5. Определение таможенной стоимости товаров. Заявление таможенной стоимости товаров.

 - требования  к представлению и заполнению ДТС;

 - контроль таможенной стоимости.  Действия декларанта в случае не принятия таможенным органом заявленной декларантом таможенной стоимости;  

 - корректировка таможенной стоимости в различных случаях, снижение риска корректировки;

 - решение спорных вопросов по определению таможенной стоимости товаров.
Вниманию заинтересованных программой конференции!!! Рассмотрим предложения по тематической части семинара и предварительным вопросам к докладчикам
Стоимость участия:
Для участников из России, Украины, Беларуси и стран СНГ (с проживанием 4 дня) стоимость участия составляет:

1320,00 ЕВРО за одного участника при самостоятельном перелёте в Германию.

Оплата оформления виз не включена в стоимость.

В стоимость входит: размещение в гостинице (поселение 24 апреля, 25-27, выезд 28 апреля утром, информационно-консультационное обслуживание, участие в семинарах, альбом материалов, обсуждение докладов и обмен мнениями с бизнес консультантами, завтраки 25, 26, 27, 28 апреля, кофе-паузы 24 и 25 апреля, обеды 24, 25 апреля, ужины 24, 25 апреля).

Регистрация участников с проживанием заканчивается 20 марта 2010 года

При участии только в семинарах 24 и 25 апреля для участников из России, Беларуси, Украины и стран СНГ (с проживанием 2 дня) стоимость участия составляет:

1150,00 ЕВРО за одного участника при самостоятельном перелёте в Германию.

Оплата оформления виз не включена в стоимость.

В стоимость входит: размещение в гостинице (поселение 24 апреля, 25 апреля, выезд 26 апреля утром), информационно-консультационное обслуживание, участие в семинарах, альбом материалов, обсуждение докладов и обмен мнениями с бизнес консультантами, завтраки 25 и 26 апреля, кофе-паузы 24 и 25 апреля, обеды 24, 25 апреля, ужины 24, 25 апреля.

Регистрация участников с проживанием заканчивается 20 марта 2010 года

При участии только в семинарах 24 и 25 апреля для участников из России, Беларуси, Украины и стран СНГ (без проживания) стоимость участия составляет:

700,00 ЕВРО за одного участника при самостоятельном перелёте в Германию и самостоятельном проживании.

В стоимость входит: информационно-консультационное обслуживание, участие в семинарах, альбом материалов, обсуждение докладов и обмен мнениями с бизнес консультантами, кофе-пауза 24 апреля, обед и кофе-пауза 25 апреля. Оплата оформления виз не включена в стоимость.
Акция: При заключении с компанией Евроконсалтинг договора на регистрацию компании в Германии Вам предоставляется скидка в размере 100 евро от стоимости участия в семинаре, выдача приглашения и консультирование по открытию бизнес-визы. 

Бланк заявки на регистрацию:               http://ek-ua.com/germany.doc 
Контакты: 

tel.             +38 (0432) 69-94-52

tel./fax    +38  (0432) 61-13-93

моб.           +38 (093)  254-85-45

e-mail: malovana@ek-ua.com
Контактное лицо: Малёванная Светлана



АНКЕТА ФИРМЫ

участника конференции

	Предприятие:
	

	Сфера деятельности
	

	Цель поездки, ожидания
	

	Город:
	Факс: (        )
	Тел.: (        )



	Данные предприятия:

· индекс

· город

· адрес

· ФИО директора фирмы

· E-mail фирмы

· Сайт компании



	Стоимость пакета:  1320 ЕВРО◊          1150 ЕВРО◊          700ЕВРО◊

	

	· ФИО участников:

· ФИО участников ЛАТИНИЦЕЙ (как в загранпаспорте)

Наличие визы стран Евросоюза: (   да  ◊   )     (   нет  ◊   )


	Вопросы к лекторам:




Заполненную анкету просьба выслать на факс:

+38 (0432) 61-13-93 или на E-mail: malovana@ek-ua.com 
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